
  

Größtes Lizenzsystem rund um hundegerechte Wohnmobile



  

Waumobil macht glücklich.  

Das Wichtigste
auf einen Blick

Jetzt eigene Mietstation eröffnen! 
 

 →  einzigartiges Netzwerk: Deutschland, Österreich, Schweiz, Belgien
 →  aktuell: gut 50 Fahrzeuge an ca. 35 Mietstationen
 →  Eigenkapital: ab 10.000 Euro, monatlicher Festbetrag (Tagesmiete)
 →  Jahreslizenzgebühr: je 500 Euro für die ersten 2 Fahrzeuge, ab

     3. Fahrzeug kostenlos, zzgl. Marketingpaket für einmalig 1500 Euro

 

Ob Hunde und ihre Besitzer, ob Mieter oder Vermieter, bis hin zu den 
zahlreichen Kooperationspartnern: Waumobil bedeutet Herzblut und 
Leidenschaft für alle Beteiligten.

   Ehrensache: Bei Waumobil

   behalten die Lizenzpartner

   ihre Eigenständigkeit.
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Das Forster-
Waumobil

Weitere Hersteller: Benimar, Clever, Mooveo, EuraMobil,
Roller Team, Panama – hundegerecht umgebaut



  

Waumobil denkt an alle(s).  

Warum
Waumobil?

Hundegerechte Ausstattung

•  Kofferraum mit Hundefenster als gemütlicher Rückzugsort
•  Durchgang in den Innenraum, Klappgitter, doppelter Boden & mehr
•  spezielle Hundegurt-Adapter für den sicheren Transport
•  Willkommens-Päckchen für die tierischen Begleiter

•  Erste-Hilfe-Päckchen mit Zeckenzange
•  Anleinhilfe WauButler
•  Hundedusche
•  und vieles mehr
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Waumobil ist auf Erfolg ausgerichtet.  

Warum Lizenz- 
partner werden?

Fakten und Konditionen

•  durchschnittliche Brutto-Mieteinnahmen: 15.000–21.000 € pro Jahr
•  Jahreslizenzgebühr: je 500 Euro für die ersten 2 Fahrzeuge,
   zzgl. Buchung eines Marketingpakets für einmalig 1500 Euro
• ab dem 3. Fahrzeug keine weitere Jahreslizenzgebühr

   Etwa 10 Millionen Hundebesitzer gibt

   es in Deutschland, 1 Million in Österreich

   und eine halbe Million in der Schweiz.
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Durchstarten im Netz und mit Print.  

Marketingpaket

Maßnahmen gleich zu Beginn

Netzwerk-Homepage: eigene Fahrzeugseite mit Fotos, Mietpreisen, 
technischen Daten etc., Domain-Registrierung, E-Mail-Konfiguration, 
Einbindung in Umkreissuche, Partner-Porträt-Seite, regelmäßige News-
Beiträge, Anfrage-Weiterleitung und mehr

Facebook-Seite für die Mietstation: Partner-Fanpage, Titel- und 
Profilbild, Steigerung des Google- & Facebook-Rankings

Buchungstool: Profi-Verwaltung Ihrer Fahr-
zeuge, Umkreissuche, Belegungskalender & mehr

Werbemittel: Gestaltung und Druck von 1000
Flyern und 250 Visitenkarten, Roll-up-Display,
professionelle Wohnmobil-Beschriftung

4



  

Waumobil lässt Sie nicht allein.  

Weitergehende
Unterstützung

Leistungen der Systemzentrale

  → Nutzung der bundesweit bekannten Marke WAUMOBIL
  → Unterstützung bei Beschaffung und Finanzierung der Wohnmobile
  → Hilfe bei der hundegerechten Fahrzeug-Ausstattung
  → und vieles mehr

  → Hospitation und Einweisung (Reinigung, Übergabe, Mietvertrag etc.)
  → Schulung in Technik, Produktwissen, Vermarktung, Organisation
  → zahlreiche Rabatt- und Rahmenverträge (siehe nächste Seite)

   Unsere Partner sollen sich wohlfühlen

   und erfolgreich sein. Nur so kann

   Waumobil weiter wachsen.
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Gemeinsam profitieren.  

Sondertarife
von Partnern

Rabatt- und Rahmenverträge

  → Einkaufsgemeinschaft bei Camping-Profi oder Movera für die
     Erstausstattung und Campingzubehör der Wohnmobile

  → Einkauf von Ersatzteilen für Fahrzeugteile der Fiat-Gruppe
  → Einkaufsgemeinschaft für Pflegemittel zur Wohnmobilreinigung

  → Rahmenvereinb. mit Kfz-Versicherer: Rabatt und Extraleistungen,
     signifikante Ersparnisse (dadurch Refinanzierung der Lizenzgebühr)

  → Einkaufsgemeinschaft für Spezial-Reinigungsgerät (MaxTeamer)

  → Rabatte für Neufahrzeuge vieler Marken
  → 15 % Rabatt für Reinigungsgerät MaxTeamer

      inklusive 300-Euro-Gutschein
  → viele weitere Vorteile bei Kooperationspartnern
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Jetzt sind Sie an der Reihe.  

Anforderungen

Voraussetzungen für Partner

  → ein Wohnmobil muss vorhanden sein oder angeschafft werden
     (gerne mit Hilfe von Carbroker Hubert Lechner)

  → das Wohnmobil muss hundegerecht umgerüstet werden
     (z.B. durch Umbau-Profis im Waumobil-Netzwerk)

  → der Betrieb kann im Haupt- oder Nebenerwerb geführt werden
  → nicht zwingend, aber erwünscht: Teilnahme an gemeinsamen

     Werbeaktionen zur Awareness-Steigerung, wodurch alle
     Partner profitieren

   Sprechen Sie mit uns über Ihre

   Möglichkeiten und Wünsche.
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Waumobil kommt immer gut an.  

Bekanntheit
der Marke

Starke mediale Vernetzung

  → ständige Berichterstattung in lokalen und regionalen Medien
  → bundesweite Pressekampagnen, u.a. in dutzenden PR-Portalen
  → viele Berichte in Print, Internet, Radio, TV, YouTube
  → unzählige Foren und Facebook-Gruppen

  → Facebook-Marketing, Google AdWords, YouTube-Channel
  → zusätzliche Präsenz auf Instagram und Pinterest
  → regelmäßiger Auftritt auf Messen

     und regionalen Events

   Immer wieder

   berichten Medien

   über das Konzept
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Wir lieben Multiplikatoren.  

Kooperationen

Starke Partnerschaften

•  zum Beispiel: ein bekanntes Netzwerk mit Tierfachgeschäften
•  die wichtigsten Fahrzeughersteller der Wohnmobil-Branche
•  Wohnmobil-Versicherungen: Rahmenvertrag mit starkem Rabatt
•  und viele mehr

•  Veranstalter wichtiger bundesweiter Wohnmobil-Treffen
•  MaxTeamer – antibakterielle Innenreinigung der Fahrzeuge
•  und viele mehr

   Gemeinsam ist man stärker. Das ist

   unsere Leitlinie – mit unseren Partnern,

   genauso wie mit unseren Lizenznehmern.
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Waumobil funktioniert.  

Umsatz &
Vermietungen

Erfolg in der Vermietung
am Beispiel Hubert Lechner: 
 
•  Umsatz 2016: 124.000 Euro bei 106 Vermietungen 
•  Umsatz 2017: 201.000 Euro bei 142 Vermietungen (8 Fahrzeuge) 
•  Umsatz 2018: 157.000 Euro (5 Fahrzeuge in nur 5 Monaten)

 

•  2019: Abgabe der Fahrzeuge, Änderung der Kernkompetenz
    (Fokus auf Marke und Lizenzpartner), Überleitungen an Partner
•  2020: Waumobil-Systemzentrale auf über 1000 m² mit
    Musterfahrzeugen, Schulungen u.v.m.

   Immer mehr Partner vermieten

   mehr als ein Fahrzeug!
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Waumobil ist noch viel mehr!  

Zusatzgeschäfte
für Ihr Wachstum

Möglichkeiten erweitern

  → Lizenznehmer können Beteiligungspartner akquirieren
     und Fahrzeuge anderer Besitzer auf Provisionsbasis vermieten

  → Lizenznehmer können Regionalpartner werden und
     neue Lizenznehmer auf Provisionsbasis gewinnen

  → weiteres Lizenzsystem: Partner können vom Aus- und Umbau
     von Wohnmobilen profitieren

  → Partnerwerkstätten bereits in Deutschland,
     Niederlande und Portugal

   Die Nachfrage nach hundegerechten

   Wohnmobilen ist ungebrochen.
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Das könnte Ihr 
Waumobil sein



  

Schöne Aussichten.  

Ausblick

Planung für 2024 ff.
 
•  Eröffnung neuer Stationen in Deutschland, Österreich, Schweiz
•  Eröffnungen in Portugal, Spanien und weiteren Ländern
•  Wir feiern Jubiläum: den 10. Geburtstag im Oktober 2024

•  weitere Optimierung des Lizenzsystems in enger Absprache mit
    den Lizenzpartnerinnen und Lizenzpartnern
•  Etablierung des zweiten Lizenzsystems: Partnerwerkstätten –
    die ersten Standorte sind erfolgreich gestartet

   Das Abenteuer Waumobil

   geht weiter. Sind Sie dabei?
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  Kontaktdaten

Lizenzgeber 
 
Hubert Lechner
Wohnmobilvermietung – Verkauf – Vertrieb
An der Beek 255, 41372 Niederkrüchten

Tel. 0170 – 30 43 503
E-Mail: waumobil@waumobil.de

Wir sehen uns auf:  www.waumobil.eu

   Lassen Sie uns gemeinsam

   Hundebesitzer glücklich machen.

   Wir freuen uns auf Sie!



  
www.waumo

bil.eu

Vielen Dank für

Ihr Interesse !


	Folie 1
	Folie 2
	Folie 3
	Folie 4
	Folie 5
	Folie 6
	Folie 7
	Folie 8
	Folie 9
	Folie 10
	Folie 11
	Folie 12
	Folie 13
	Folie 14
	Folie 15
	Folie 16
	Folie 17

